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Der Erfolg sei auch verstärkt darauf zurückzuführen, dass das 
Unternehmen mit der ImmoPension ein Rundum-Service im 
Anlegerwohnungsverkauf anbietet. „Kommt man nicht aus der 
Branche, fällt es schwer, den Immobilien- und Finanzmarkt richtig 
einzuschätzen“, sagt Pichler. Viele Interessierte, die versuchen, im 
Alleingang eine Anlegerwohnung zu kaufen, würden bereits an 
den grundlegendsten Fragen scheitern. In welcher Lage soll ich in-
vestieren? Wie finanziert man eine Vorsorgewohnung am besten? 
Wie viel Eigenkapital ist notwendig und sinnvoll? Was muss ich 
steuerlich beachten? Was, wenn die Wohnung nicht gut vermietet 
werden kann?

Genau hier setzen die Experten der Captura Gruppe an. Sie be-
raten ihre Kunden hinsichtlich Wohnungsauswahl, erstellen eine 
persönliche Prognoseberechnung, die Aufschluss über zukünftige 
Einnahmen und Ausgaben gibt und entwickeln ein Finanzierungs-
konzept, das hält, was es verspricht. Letztendlich kümmert sich die 
hauseigene Vermietungsabteilung um die schnellstmögliche Ver-
mietung der verkauften Vorsorgewohnungen. Sehr erfolgreich, 
wie das Beispiel des kürzlich übergebenen Projekts OASIS Prem-

2021 war das erfolgreichste Geschäftsjahr in der Geschichte der 
Captura Unternehmensgruppe, seit diese vor rund vier Jahren mit 
der ImmoPension ein Produkt geschaffen hat, das Vorsorgeimmo-
bilien mit Rundum-sorglos-Paket anbietet. 

„Im Sommer 2017 haben wir uns auf den Verkauf von Anleger-
wohnungen spezialisiert und nun steuern wir geradewegs auf die 
200 Millionen Euro Gesamtverkaufsvolumen in diesem Segment 
zu“, berichtet Prokurist DI Herwig Pichler. Die Coronakrise konn-
te dem Unternehmen nichts anhaben. Im Gegenteil, der Wunsch 
nach Sicherheit durch inflationsgeschützte Sachwerte sei größer 
denn je. „Noch nie hatten wir so viele Wohnungskäufer wie im ver-
gangenen Jahr. Das zeigt uns, dass die Menschen in Krisenzeiten 
verstärkt auf Sicherheit setzen und dem unsicheren Kapitalmarkt 
den Rücken zukehren“, sagt Pichler. Genau dieser Trend spiegelt 
sich auch in den Umsatzzahlen des Unternehmens wieder. Inner-
halb des vergangenen Jahres wurde durch den Verkauf von mehr 
als 230 Vorsorgewohnungen die stolze Jahresumsatzsumme von 
knapp 60 Millionen Euro erreicht. Mitte dieses Jahres soll die 
1.000ste Anlegerwohnung veräußert werden.

Erfolgreiches Geschäftsjahr

Geschäftsführer Georg Tilg (v. Mitte) mit den beiden Prokuristen Ernst Lieber (v.l.) und DI Herwig Pichler (v.r.) 
im Headoffice der Captura Unternehmensgruppe

Anlegerwohnungen boomen. Mit rund 850 verkauften Vorsorgewohnungen in gut vier Jahren steuert die 
Captura Unternehmensgruppe noch in diesem Jahr auf die 200 Millionen Gesamtverkaufsvolumen zu.

Captura steuert auf
200 Millionen Euro Umsatz zu
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Nähere Informationen unter: 
0676 / 88 11 88 51

herwig.pichler@captura-group.cc

www.captura-group.cc
www.anlegerwohnung24.at

wertige Ausstattung, sondern auch durch die ausgezeichnete An-
bindung nach Graz. 

Ein weiteres Projekt vor den Toren der steirischen Landeshaupt-
stadt ist der „Wohnpark Fasangasse“, bestehend aus 3 Baukör-
pern mit insgesamt 30 hochwertigen, nach Süden ausgerichteten 
Wohnungen, die sowohl bei Singles, Pärchen als auch Familien 
als potenzielle Mieter großen Anklang finden dürften. Auch der 
Baustart des aktuellsten Anlegerprojekts „OASIS am Wagrain“ 
ist bereits erfolgt. Dieses Projekt entsteht in einer Wohnstraße 
im Grazer Bezirk Straßgang und beherbergt 17 gut geschnittene 
Wohneinheiten, die alle Anforderungen eines zukunftssicheren 
Investments erfüllen. 

Mehr Informationen zu diesen und weiteren Projekten in Graz, 
Wien, Linz und ganz Österreich finden Sie auf der Homepage 
unter www.captura-group.cc/vorsorgewohnungen-projekte

Premstätten Zentrum zeigt: für 90 Prozent der Wohnungen waren 
bereits die Mietverträge unterzeichnet, noch bevor die Wohnun-
gen an die Anleger übergeben wurden. Diese erfreuen sich somit 
seit Tag eins der Fertigstellung über eingehende Mieteinnahmen, 
ohne dass das Investment in zusätzlichen Arbeitsaufwand für sie 
ausgeartet wäre.

Ein weiterer Grund für den Erfolg der Unternehmensgruppe sei 
auch auf das große Netzwerk von beinahe 300 Vertriebspartnern 
österreichweit zurückzuführen sowie auf die bestens funktionie-
renden Projektpartnerschaften. Das Unternehmen arbeitet mit 
namhaften Größen aus der Bauwirtschaft zusammen. Daraus ge-
hen Vorzeigeprojekte in hochwertiger Bauweise und mit guter In-
frastruktur hervor. Eines davon ist „Living Kalsdorf“ im südlichen 
Speckgürtel von Graz. 69 Wohnungen und vier Gewerbeflächen 
verteilen sich auf insgesamt zwei neue Bauteile und eine neu sa-
nierte Bestandsvilla. Dieses Projekt besticht nicht nur durch hoch-

Südlich von Graz, im Projekt „Living Kalsdorf“, entstehen 69 hochwertige Anlegerwohnungen und 4 Büros.

 Im „Wohnpark Fasangasse“, vor den Toren der Stadt Graz, werden 30 Vorsorgewohnungen errichtet.

Der Baustart im Anlegerobjekt „OASIS am Wagrain“
in Graz-Straßgang ist bereits erfolgt.


